e Pour la candidature

- photocopie des relevés de note et de tous les diplomes obtenus,
-un CV,

E - une lettre de motivation,
Z - un justificatif de la couverture sociale,
x - 2 photographies d’identité récentes portant, au dos, votre nom et la
8 formation,(format CV)
L - titre de paiement (frais de dossier) de 20 euros a 'ordre de I'agent
< comptable de I'Université de La Réunion
n - attestation d’emploi et/ou bulletin de salaire ou attestation du Pdle
I emploi pour les usagers de la formation continue
(@) - photocopie de la carte d’identité ou du livret de famille.
L
o « Pour l'inscription
- Titre de paiement : par carte bancaire, par chéque ou mandat cash a
I'ordre de I'agent comptable de I'Université de La Réunion ou attestation
de prise en charge par I'employeur.
Les candidats disposent d’'un délai de rétractation de 10 jours aprés le
CLAUSES DE dépot de leur dossier d’inscription. Lorsque, par suite de cas de force
majeure dment reconnu, le stagiaire est dans I'impossibilité de poursuivre
RESILIATION la formation, il peut résilier le contrat.

Seules les prestations de formation effectivement dispensées sont dues
au prorata temporis de leur valeur prévue au contrat.

Les fiches décrivant la formation sont purement indicatives ; elles sont susceptibles d'étre
modifiées et de ce fait ne constituent pas des documents contractuels.

Pour tout renseignement complémentaire, adressez-vous
au Service Universitaire de Formation Permanente (S.U.F.P.)
~

>~

Service Universitaire de Formation Permanente

Université de La Réunion

Parc Technologique Universit aire

(Bat 3) Campus Universit aire du Tampon
117, rue du Général Ailleret
97430 Le Tampon
Tél: 02 62 57 95 54
Fax : 02 62 57 94 60
sufp@univ-reunion.fr
site : www. sufp.re

o (IDIEE ) G Pole Ingénierie de Formation &

97490 Sainte-Clotilde Développement des Projet s :
Tél: 02 62 48 33 70 ALTERNANCE :
Fax : 02 62 48 33 71 Contact
sufp@univ-reunion.fr - Laurence REVEL
site : www. sufp.re 02.62.52.89.23
laurence.revel@univ-reunion.fr

Lundi au jeudi
de 9h00 a 12h00
et de 14h00 a 17h00
Le vendredi fermé au public

Lundi au jeudi
de 8h30 a 12h00
et de 14h00 a 17h00
Le vendredi fermé au public

- Géraldine DESCOMBES-DOMINIQUE
06.92.61.91.98
geraldine.descombes-dominique@univ-reunion.fr

La responsable du pble Ingénierie de formation et développement des projets (Alternance)
recoit les particuliers sur RDV et elle peut rendre visite,
a leur demande, aux chefs d’entreprise ou a leurs responsables des ressources humaines

S'ouvrir aux moades

Licence Professionnelle

“Technico commercial”

Spécialité commercialisation des biens et des services industriels
Année Universitaire 2011 - 2012

VALIDATION Diplome national de (niveau II)

L'apport d'une formation commerciale enrichie d’'une approche de la langue
OBJECTIFS chinoise et du contexte géoéconomique de I'ASIE (situation privilégiée de la
PEDAGOGIQUES Réunion pour le commerce en anglais ou en chinois).
L'acquisition d’'une double compétence technique et commerciale par une
formation scientifique et technique.

Bac +2, DUT (Gmp, Gim, GE2i, MPh, Qlio, etc....).

BTS (Technico-Commercial, Assistant technique d'ingénieur, biochimie, MAI,
électrotechnique, etc....).

Licence 2 a caractere scientifique et technologique (L1-L2 Mécanique Energie,

PUBLIC L1-L2 Mécanique Environnement, L1-L2 SPI, L1-L2 Informatique/Physique,
etc....).
Adultes en reprise d'études, possédant un dipléome de niveau BAC+2 ou ayant
un niveau équivalent reconnu par la commission VAP (Validation des Acquis
Professionnels).
Le volume horaire sur I'ensemble de 'année est :
DUREE, 500 heures d’enseignement + 100 heures de projet tuteuré
DATES ET
EFFECTIF 15 stagiaires (sous réserve d’un nombre suffisant de candidats)
LIEU Campus du Tampon
METHODE Formation en alternance



DEBOUCHES

* Les postes de technico-commercial dans tous secteurs d'activités

industrielles de biens et de services.

* Les postes ou il faut étre capable de faire une proposition technique adaptée aux besoins des entreprises clien-
tes mais aussi étre des interlocuteurs privilégiés pour assurer le suivi de la relation commerciale adaptée notam-
ment au contexte de 'Océan Indien (en anglais ou en chinois).

« Les postes dans les secteurs du commerce technique : Acheteur ou Vendeur de biens et de services indus-
PROGRAMME triels, Technico-commercial(sédentaire ou itinérant), chef de produits, responsable logistisque & responsable
qualité.

Responsable pédagogique
Jean Claude GATINA, Université de la Réunion

UE1 Culture Générale (150h)
UE1-1 Economies internationales (36h)
UE1-2 Langue des Affaires : Anglais (36h)
UE1-3 Notions de chinois (Mandarin) (36h)
UE1-4 Communication commerciale, expression écrite (42h)

PARTICIPATION AUX FRAIS DE FORMATION

UE2 Actualisation des compétences technologiques / méthodologie (100h) : choix de 4 UE sur 6 p Frais de dossier de candidature : 20 €
UEZ2-1 Electronique et Electrotechnique (25h)
UE2-2 Automatisme et systémes numériques de production (25h)

Par cheque ou mandat cash libellé a I'ordre de I'agent comptable de I'université de La Réunion

UE2-3 Mécanique, Thermique, Hydraulique (25h) Par carte bancaire
UE2-4 Etude des matériaux, Génie Civil, Batiment (25h)
UE2-5 Génie Energétique (25h) P Frais d’inscription a I'Université de la Réunion : 178€ 57 (Tarifs 2010/2011)

UE2-6 Génie de I'Environnement (25h)
Droits nationaux fixés par le Ministére variant chaque année au mois de juillet, a la charge du stagiaire

UE3 Analyse Quantit ative (60h)
UE3-1 Informatique appliquée, Internet et TICE (40h)
UE3-2 Analyse des codts, Gestion financiere et budgeétaire (20h) p Colt de la formation : IP*: 3500€  CE** : Selon les t arifs des organismes financeurs

UE4 Stratégies commerciales et industrielles (90h) *Le tarif “Individuel Payant” s’adresse aux personnes qui assurent sur leurs fonds personnels
UE4-1 M.erc_anq_ue '_ndUStr!elle (25,h) ) o le colit proposé. Pour les candidat(e)s souhaitant faire prendre en charge leur formation, c'est
UEA4-2 Distribution industrielle (Réseaux, Nouvelles Technologies, multimédia) (25h) le tarif “Convention Employeur” qui s'applique.

UE4-3 Logistique internationale (20h)
UE4-4 Démarche de qualité (20h)

**Les candidats désirant bénéficier d’'une prise en charge du codt de leur formation doivent
entreprendre les démarches immédiatement de fagon a disposer de leur titre paiement lors de

UES5 Technigues de négociation (100h) leur inscription définitive.

UES5-1 Achats et ventes industriels (60h)
UE5-1.1 Achat industriel
UES5-1.2 Achat et vente industriels en Environnement International
UE5-1.3 Distribution industrielle

UE5-2 Contexte juridique de la transaction (20h)

UE5-3 Négociation - Vente, Achat appliqué (20h)

Au-dela d'un délai de 10 jours aprées la signature du contrat de formation, la participation aux frais de formation est due a I'Université,
méme en cas d'abandon (art L 920 9 du code du travail — et — cass. Soc. 9 mars 94 n°1238 D)

PROCEDURE DE CANDIDATURE ET D’'INSCRIPTION

P> Début des cours

Dépot des dossiers de candidature Octobre 2011 Fin des cours
Jusqu’au 19 mai 2011 >SUFP Juillet 2012
Retrait des dossiers de candidature > SUFP >SUFP
a partir du 7 mars 2011
: SUFP ; Inscription administrative Réunion de rentrée
Www.suip.re A partir du 18 aodt 2011 Octobre 2011
Résultats d’admissibilités 4 Uniguement le mardi et le jeudi > SUFP
Entre le 6 et le 10 juin 2011 >SUFP (Nord et Sud)

> SUFP



